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 چکیده:

 يها کشورها و بنگاه تیاکثر شود، یمحسوب م يدر قرن حاضر که عصر فناور

و  ها يبه فناور یابیدرصدد دست ک،یژبه سطوح بالاتر تکنولو لیمنظور ن به ازمندین

ها قرارداد  روش نیا نیتر جیرا ي هجمل هستند. از ياختراعات از طرق قرارداد ژهیو به

عوض، حاضر به  افتیدر يدر ازا يموجب آن مالک فناور است که به سانسیل

 یو ابعاد حقوق ها یدگیچیپ نییاساس، تب نی. بر همشود یم يبردار اجازه بهره ياعطا

 نییروش تع نیتر عنوان متداول به یالتیرو ای ازیحق امت ژهیو به يوض قراردادع

حق  نییاز جمله تع یمسائل مختلف ازیدارد. حول حق امت يوافر تیعوض، اهم

 سانسیدر انحلال قرارداد ل ازیحق امت رینسبت به آن و تأث نیطرف تعهدات از،یامت

و  یحقوق يها هیبا امعان نظر به رو تا کوشد یاختراع مطرح است، اما مقاله حاضر م

سازد.  نییآن را تب ینییاختراع، صرفاً ابعاد تع سانسیدر عرصه ل جیرا يتجار

که در  رانیا رینظ ییکشورها يبرا هک سازد یپژوهش آشکار م نیا جیو نتا ها لیتحل

بر آن دسته از اقسام،  هیهستند تک یخارج يها از اختراعات بنگاه يریگ صدد بهره

را هرچه  دهنده سانسیخود، ل ریمتغ تیکه حسب ماه ازیحق امت يها ناها و نرخمب

 است. تر کیبه مصلحت نزد کنند، یم یبانیو پشت يبه همکار بیترغ شتریب

 يعوض قرارداد سانس،یقرارداد ل ،اختراعحق  ، حق امتیاز جاري،ازیحق امتواژگان کلیدي: 
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 مقدمه

، فاقد توانمندي توسعه درحالکشورهاي  سو کاست که از ی ریانکارناپذدر حال حاضر این حقیقت 

نیاز مبرم خود  توانند ینمي ساختاري براي توسعه ابداعات هستند و از سوي دیگر ها تیظرفو  فناّورانه

به ابداعات را پوشیده دارند. به همین جهت، لاجرم متمایل به دستیابی ابداعات کشورهاي صاحب 

هاي فکري صنعتی را  کوشند تا اختراعات و سایر دارایی نتقال فناوري میفناوري شده و از مجراي ا

قراردادهایی که در تحقق این مهم از جایگاه بسزایی  ازجملهبه فضاي تکنولوژیک خود وارد نمایند. 

باشد. بنا به این توصیف در مقاله حاضر،  ي میبردار بهرهبرخوردار است، قراردادهاي لیسانس یا مجوز 

ي مناسب در جهت انتقال اموال فکري تحلیل بسترسازابزاري براي  عنوان بهرارداد لیسانس را صرفاً ق

ي اصلی قرارداد مزبور، موضوع عوض قراردادي با محوریت حق امتیاز مورد ها مؤلفهنموده و در میان 

 عوض هبي مختلفی که براي ایفاي تعهد ها روشاست. با توجه به اینکه در میان  گرفتهر قرابررسی 

ي خاصی در ها یدگیچیپاست و زوایا و  شده گرفتهقرارداد عموماً از شیوه پرداخت حق امتیاز بهره 

که ادبیات حقوقی ایران با ابعاد آن آشنایی قابل توجهی ندارد؛ تمرکز اصلی  شود یمروش مذکور دیده 

است. همچنین  رفتهقرارگحق امتیاز یا اصطلاحاً رویالتی  وهیشبیش از هر روش دیگري معطوف به 

ي ها تیمالک حوزهي فکري که در ها ییداراي از ا پارهشایان ذکر است که با توجه به تفاوت ماهیتی 

 از، اختصاصاً دیافزا یموسعت زیادي را به مقاله  ها ییداراادبی هنري قرار دارند و بحث از این دسته 

ق اموال فکري صنعتی مورد تحلیل اجلی مصدا عنوان بهمتعلق موضوعی قرارداد، اختراعات  لحاظ

، علائم تجاري، اسرار تجاري و دانش فنی ها طرحگرفته و از ورود به مصادیق مشابه همچون قرار 

ي ا عمدهاصول و شرایط یکسانی حاکم است و تفاوت  ها آناحتمالاً میان  هرچنداجتناب شده است، 

 .شود ینممشاهده 

به کارکردها و اقسام حق امتیاز حائز اهمیت فراوانی است  در تعیین عوض به شیوه حق امتیاز، توجه

باشند، مورد  مسئلهي دخیل در ا گونه به توانند یمجوانبی که  همهبا در نظر گرفتن  ستیبا یمکه 

استفاده واقع شوند. بسیاري از فعالان بازار خصوصاً در کشورهایی که ادبیات حقوقی ضعیفی در این 

 چرخهاز  سرعت بهمزبور  وهیششتن اطلاعات لازم و آشنا نبودن با اقسام زمینه دارند به دلیل ندا

 .شوند یمو با نرخ پایین بازده دارایی فکري خود مواجه  شده حذفرقابت در بازار 
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برداري از اموال فکري از مسائلی است که داراي  ي و تعیین بهاي بهرهگذار ارزشعلاوه بر این، 

. در دهد یمزمان زیادي را در هنگام مذاکره قرارداد به خود اختصاص ي فراوانی بوده و ها یدگیچیپ

اند که که ضمن  ي مختلفی براي تعیین حق امتیاز متداول شدهها مدلها مبانی و  این راستا، شیوه

سازند، به  تعیین حق امتیاز را نمایان می نهیزمحساسیت موجود در  حال نیدرعآنکه دشواري و 

 لیسانس آمده تا در پرتو منافع مشترك طرفینی به نقطه تعادلی برسند. مساعدت طرفین قرارداد

حق امتیاز ارائه  وهیشساختار این مقاله از شش گفتار تشکیل شده است: در گفتار نخست تعریفی از 

شود. گفتار  هاي قرارداد لیسانس تبیین می گردد، پس از آن جایگاه حق امتیاز در میان اقسام عوض می

گردد.  به کارکردهاي حق امتیاز داشته و در گفتار چهارم اقسام حق امتیاز بررسی می سوم اختصاص

هاي رایج تعیین نرخ حق امتیاز مورد تحلیل قرار  نهایتاً در گفتار پنجم و ششم به ترتیب مبانی و شیوه

 گرفته و در خاتمه نیز نتایج حاصل از این نوشتار ارائه خواهد شد.

تعریف حق امتیاز -1
1

 

ه لحاظ لغوي حق امتیاز نوعی واژه ترکیبی متشکله از دو واژه حق و امتیاز است که مبناي وضع ب

چنین ترکیبی ایجاد حقی در قالب پول یا وجه نقد پس از اعطا و واگذاري امتیاز است که براي 

حق  یا )Royalty(. این کلمه که معادل فارسی واژه انگلیسی رویالتی دیآ یمصاحب امتیاز به وجود 

است، به لحاظ لغوي در فرهنگ لغات فارسی مسبوق به سابقه  )Running Royalty(امتیاز جاري 

نیست و لیکن اصطلاحاً در متون حقوقی فارسی به معناي ما به ازاي مستمر واگذاري مجوز براي 

 يها مترادفداراي  Royalty. باشد یمانجام عملی است که فرد صاحب امتیاز محق به دریافت آن 

مختلفی از جمله روش حق امتیاز جاري، رویالتی، حقوق مالکانه، سهمی از محصول و همچنین روش 

که در ادبیات حقوقی فارسی به کار گرفته شده؛ لکن به دلیل کثرت استعمال شیوه  باشد یمدرصدي 

 مذکور به حق امتیاز، نگارنده نیز از همین لفظ براي اشاره به این روش بهره برده است.

 عمل بهوه بر معناي لغوي موصوف از حق امتیاز، تعاریف و توصیفات فراوانی در متون حقوقی علا

است. در مفهومی موسع، حق امتیاز مبلغی است که بر مبناي یک نرخ ثابت یا متغیر و به طور  آمده

.)Irene Calboli, Jacques De Werra, 2016, p. 417(گردد  نسبی در قرارداد لیسانس تعیین می

                                                           
1.Royalty or Running royalty 
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برخی نیز با تحدید غیرموجه مبناي حق امتیاز آن را صرفاً درصدي از میزان درآمد یا فروش 

 .Suzanne L(شود  دهنده پرداخت می اي به لیسانس دانند که به صورت دوره گیرنده می لیسانس

Weakley, 2015, pp. 7-12(اي نویسندگان، حق امتیاز مشابه خسارت ناشی از نقض  . در باور پاره

). از منظر سازمان 70، ص. 1385باشد که از پیش تعیین شده است (روح االله صابري،  قرارداد می

مبلغ مشخص یا درصد معینی  صورت بهحق امتیاز، پرداخت منظمی «جهانی مالکیت فکري (وایپو) 

» رددگ شود، به واگذارنده پرداخت می اقتصادي که عاید گیرنده می جهینتاست که در ازاي استفاده یا 

)World Intellectual Property Organization 1997, Licensing Guide for Developing 

Countries, p. 96.( گردد که  هاي مستمري محسوب می بنا به تعریف دیگري، حق امتیاز پرداخت

شود که میزان آن بر مبناي معیارهاي مشخصی محاسبه  اي و در فواصل معین تأدیه می دوره طور به

 ).Farok J. Contractor, 2001, p. 72( گیرنده متغیر است ده و حسب نحوه عملکرد لیسانسش

درستی در تعاریف فوق ذکر شده لیکن با توجه به  و بیش به کمحق امتیاز  وهیشهاي  اگرچه ویژگی

 نوعی«ترتیب است:  تر روش مزبور بدین تر و در عین حال ساده اوصاف ذاتی حق امتیاز، تعریف دقیق

گیرنده، مبلغی را بر اساس مبنا و نرخ توافق شده  آن لیسانس موجب بهعوض پولی مستقیم است که 

 ».پردازد یمدهنده  در فواصل زمانی معین به لیسانس

 هاي قرارداد لیسانس جایگاه حق امتیاز در میان اقسام عوض -2

ازاي قراردادي  اي تعیین مابهتوانند انواع مختلفی از عوض را بر طرفین قرارداد لیسانس اختراع می

استفاده کنند. به ندرت این عوض جنبه غیرپولی دارد و در غالب موارد عوض پولی مستقیم در برابر 

هایی  هاي غیر پولی و غیر مستقیم آن دسته از عوض عوض 1گیرد. برداري از اختراع قرار می بهره

برداري از اختراعات، اساساً پول یا وجهی به  رهازاي به که یا شخص براي ایفاي تعهد به پرداخت مابه

پردازد و یا مستقیماً عواید حاصله را در ازاي دارایی موضوع قرارداد لیسانس  مالک دارایی فکري نمی

برداري از اختراع،  دهنده در ازاي اجازه بهره اراده نکرده است. براي مثال در لیسانس متقابل، لیسانس

آورد؛ این شیوه و ارزشی که مبادله  گیرنده را بدست می فکري لیسانسبرداري از حقوق  حق بهره

برداري است که در غالب موارد به منظور احتراز از نقض  ي بهرهمجوزهاشود در واقع همان  می

). Jay Dratler, Stephen McJohn, 2016, pp. 9-17( گیرد متقابل اختراعات طرفین صورت می

                                                           
1.Direct monetary compensation 
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آورد؛ از  می به دستگیرنده  وزدهنده در طی عملیات تجاري لیسانسنمونه دیگر عوایدي است که مج

دهنده، سود  هاي توزیع لیسانس گیرنده در کانال کارمزد فروش محصولات تولیدي براي لیسانس جمله

ثانوي اختراع بر اساس قراردادهاي فروش  کننده افتیدرشده به  ناشی از فروش محصولات توزیع

بهاي  گیرنده و اجاره ش محصولات مرتبط، مواد اولیه و غیره به لیسانسانحصاري، سود ناشی از فرو

توان از اقسام  اي دیگر. همچنین می آلات، تجهیزات یا کالاهاي سرمایه ناشی از واگذاري ماشین

ها و اقدامات  گیرنده به مشارکت در هزینه ها یا الزام لیسانس هاي غیرمالی به انتقال هزینه عوض

تواند  ا دفاع از حق اختراع در صورت نقض احتمالی آن اشاره داشت که نهایتاً میمربوط به حفظ ی

 World(دهنده شده و نوعی عایدي براي وي محسوب گردد  هاي لیسانس موجبات کاهش هزینه

Intellectual Property Organization, 1997, Introduction to Intellectual 

Property: Theory and Practice, pp. 82-83.( 
ازاي صرفاً پولی است که  مابه هرگونههاي پولی شامل  هاي پولی مستقیم یا پرداخت در مقابل، عوض

، 1»پرداخت مقطوع یا مبلغ معین«اند و  صود اراده کردهطرفین قرارداد، مشخصاً آن را براي این مق

 .Dean O. Smith, 2011, p(شود  ها محسوب می ها از انواع آن یا تلفیقی از آن» حق امتیازها«

267.( 

یکجا  صورت بهگیرنده در شیوه پرداخت مقطوع یا مبلغ معین، مبلغ مشخصی را در یک نوبت  لیسانس

بندي یا وقوع چند رویداد مورد توافق، به  اساس برنامه زمانیا در طی یک دوره زمانی بر 

وابستگی به میزان موفقیت اختراع و مقدار  گونه چیهنماید. مبلغ مزبور  دهنده پرداخت می لیسانس

بینی  پیش هیپاگیرنده نداشته و صرفاً طرفین با در نظر گرفتن سوابق موجود و بر  فروش آتی لیسانس

 .Alexander I. Poltorak, Paul J( نمایند ع در آینده، آن را تعیین میموفقیت احتمالی اخترا

Lerner, 2004, pp. 99-100.( گیرنده در وضعیت مالی قوي قرار داشته و  در مواردي که لیسانس

لیسانس را ندارد، وي مبلغی را در هنگام  قرارداددهنده شرایط مالی مناسب براي اجراي  لیسانس

دهد تا وضعیت مالی خود را سامان داده و براي ادامه  دهنده قرار می اختیار لیسانسانعقاد قرارداد در 

هاي نوآورانه و تجاري خود، سرمایه مالی لازم را تدارك ببیند. به مبلغ مزبور که توسط  فعالیت

ه گفت 2»پرداخت پیش«گردد، اصطلاحاً  قرارداد لیسانس تأدیه می درآوردناجرا  گیرنده براي به لیسانس

                                                           
1.Lump Sum or Paid Up 

2.Advance or Up-front or Initial payment 
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 ).Roman L. Weil, et al,2012, p. 72; Howard B. Rockman, et al 2004, p. 330(شود  می

نیز با حدوث واقعه مورد نظر، متعاقباً عوض قرارداد به  1»رویداد خاص«بر مبناي وقوع پرداخت در 

اقساطی صورت  صورت بههایی بر اساس وقوع چند رویداد  صورت کامل پرداخت شده یا پرداخت

 ).Richard Razgaitis, 2009; p. 70( پذیرد می

باشد.  در موارد بسیاري، عوض حقوق اموال فکري، ترکیبی از پرداخت مقطوع و حق امتیازها می

گیرنده را  شود که لیسانس عنوان عوض اولیه براي افشاء اطلاعات تلقی می پرداخت مقطوع اغلب به

عنوان عوض اولیه براي  نیز معمولاً این پرداختی را به دهنده کند. لیسانس قادر به ارزیابی اختراع می

گیرد. در بعضی موارد، پرداخت  تحقیق و توسعه پایه اختراع موضوع قرارداد لیسانس در نظر می

پرداخت به همراه حق امتیازها محسوب  حداقل پرداختی یا پیش عنوان بهمقطوع اولیه ممکن است 

 World Intellectual Property Organization, 1997, Introduction to Intellectual(شود 

Property: Theory and Practice, p. 81.( 
کار گرفته  کثراً در اختراعات دارویی بههاي طرفین قرارداد براي تعیین عوض که ا یکی از انتخاب

و حق امتیازها است.  2»اي هاي مرحله پرداخت«پرداخت (پرداخت مقطوع)،  شود، ترکیب پیش می

دهد که در قالب مراحل  گیرنده اجازه می اي، روش مرسومی است که به لیسانس پرداخت مرحله

 منظور بهرا  آمده دست بهسپس نتایج گذاري کرده و  مصرح و توافق شده در توسعه اختراع سرمایه

 )؛Adam Levy, Claas Junghans, 2006, p. 108(دهنده قرار بدهد  توسعه فنی در اختیار لیسانس

ها صورت گرفته و لزوماً هرگونه پرداختی بعد از  به این ترتیب مذاکرات با هدف تمرکز بر آثار پرداخت

گیرنده متعهد به پرداخت  مثال هنگامی لیسانسعنوان  پذیرد. به انجام مرحله معینی صورت می

گردد که اختراعی را ثبت کند و پس از آن، زمانی موظف به پرداخت بعدي است که موجبات  می

به هر حال در این  ).Sharon Finch, 2001, p. 6(توسعه اختراع موضوع قرارداد را فراهم کرده باشد 

منجز تعیین شده و پس از آن میان  طور بهمعامله بایست ارزش کل  روش تعیین عوض، ابتدائاً می

اي و حق امتیاز) با تعیین دقیق سهم هر یک  هاي مختلف مذکور (پرداخت مقطوع، مرحله مؤلفه

 ).Raman Mittal, 2011, p. 559(تقسیم شود 

                                                           
1.Event based payment 

2.Milestone payment 
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 کارکرد حق امتیاز -3

ر وجود ندارد و اي براي ارجحیت یک روش نسبت به روش دیگ در تعیین روش پرداخت عوض، قاعده

توان قائل به این شد که مطلقاً حق امتیاز از پرداخت مقطوع یا پرداخت مقطوع از حق امتیاز  لزوماً نمی

ترین شیوه نیازمند انجام محاسبات دقیق مالی، تسلط بر  تر است. بلکه تشخیص قطعی مناسب مناسب

با شرایط هر قرارداد لیسانس و موضوع بازار و آگاهی از آینده اختراع موضوع قرارداد لیسانس متناسب 

باشد. بر همین اساس آنچه ذیلاً در رابطه با کارکرد حق امتیاز آورده شده است با در نظر  آن می

 شود. هاي تجاري قرارداد مزبور مطرح می داشتن چنین دیدگاهی و بر اساس رویه

ه طرفین قرارداد وارد یک گردد ک تمهید حق امتیاز بر خلاف روش مقطوع در مواردي استفاده می

دهنده براي  تعامل تجاري نسبتاً بلند مدت شده و پشتیبانی مداوم و کمک فنی لیسانس

). در واقع با 69، ص. 1388گیرنده اهمیت وافري داشته باشد (غلامرضا افشاري پور،  لیسانس

بیند،  ابل میدهنده که منفعت خود را در گرو نحوه عملکرد طرف مق مساعدت هرچه بیشتر لیسانس

گیرنده حاصل شده و به تبع آن خود  این رابطه تعمیق شده و منافع تجاري بیشتري براي لیسانس

 .L. Lyck, V.I() 156ص. ، 1392 ابراهیم رهبري،گردد ( مند می مجوزدهنده نیز از ثمرات آن بهره

Boyk, 2012, p. 93 .(هاي  ختراع در دورهبینی میزان موفقیت ا در مقابل با توجه به دشواري پیش

گیرنده صرفاً تمایل به  مدت است یا لیسانس طولانی، مواردي که تعهدات ناشی از قرارداد، کوتاه

کوتاهی اعتبارشان  زمان مدتزمان محدود دارد یا اموال فکري موضوع لیسانس در  تعهدات با مدت

 .Alexander I. Poltorak, & Paul J(شود  شود از روش پرداخت مقطوع استفاده می منقضی می

Lerner, op.cit., p. 100.( تازگی وارد بازار شده است با توجه به  همچنین در مواردي که اختراع به

دهنده در این  اینکه میزان استقبال از اختراع تحت لیسانس براي طرفین نامشخص است، لیسانس

رسیدن پروژه، پس از انقضاء مقطع، بدواً تمایل به دریافت مبلغ مقطوع داشته و در صورت به ثمر 

بنابراین در صورتی که اختراعی مرحله ؛ یابد مدت قرارداد به سمت دریافت حق امتیاز سوق می

دهنده  گیرنده به پیشنهاد مبلغ مقطوع و لیسانس سازي را با موفقیت طی نماید، رغبت لیسانس تجاري

 ).72. ، صپیشینشود (روح االله صابري،  تر می به اخذ حق امتیاز بیش

یابد،  با توجه به اینکه مقدار حق امتیاز بسته به ارزش و نحوه عملکرد اختراع و نوسانات بازار تغییر می

گردد  سازي دارایی فکري می اي سبب تسهیم طرفین در مخاطرات ناشی از تجاري چنین شیوه
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یط بازار تعدیل گیرنده به خطر نیفتاده و میزان حق امتیاز متناسب با شرا موقعیت مالی لیسانس

ویژه در اختراعات با ارزش بالا معمولاً  به .)T.V.S. Ramamohan Rao, 2015, p. 66. (شود می

 Adam( شود تري براي توزیع ریسک و بازگشت سرمایه قلمداد می روش حق امتیاز، شیوه مناسب

Levy, Claas Junghans, op.cit., p. 107.( ر اساس مبنا و نرخ البته نظر به اینکه در حق امتیاز ب

بایست  دقیق آن می محاسبهشود که براي  مورد توافق، وجهی در فواصل زمانی مشخصی تأدیه می

گیرنده به عمل آورد. این موضوع  هاي لیسانس عملیاتی براي تحقیق و بازرسی از دفاتر و صورتحساب

گیرنده تمایل ندارد  لیسانسمشکلاتی را در روابط طرفین ایجاد خواهد کرد؛ زیرا هیچ شرکتی از جمله 

ها، برخی از  دفاتر خود را در اختیار شرکتی دیگر بگذارد؛ چرا که ممکن است در حین انجام بازرسی

شود که میزان  گرفته می به کارگیرنده افشاء شود. لذا این ترتیب در مواردي  اسرار مالی لیسانس

 ).71، ص. پیشین(روح االله صابري، فراوانی از اعتماد متقابل بین طرفین وجود داشته باشد 

توانند همساز شوند،  علاوه هنگامی که طرفین در خصوص تعیین ارزش واقعی حق اختراع نمی به

استفاده از شیوه حق امتیاز به همراه حق تعدیل عوض، در حل این معضل راهگشا خواهد بود 

)Thomas F. Cotter, 2013, p. 131( شیوه مبلغ مقطوع این فرصت . در حقیقت حق امتیاز برخلاف

بیند تا درخصوص ارزش تجاري و کارا و مفید بودن اختراع موضوع قرارداد در طول  را تدارك می

تر شود  اجراي توافق، ارزیابی مجدد صورت گیرد و عوض قرارداد به مبلغ و ارزش واقعی آن نزدیک

)Jerome Rosenstock, 2012, pp. 15-90.(  گیرنده یک  براي لیسانسدر عین حال این موضوع

شود؛ بدین معنی که اگر امتیاز دهنده از ایفاي تعهدات و نقش  اهرم حقوقی قابل توجه محسوب می

تواند پرداخت حق امتیاز را متوقف کند (احمد شهنیائی،  خود در این قرارداد سرباز زند امتیاز گیرنده می

 ).124، ص. 1388

ق امتیاز متنوع و متفاوتی را بر حسب سطوح مختلف فروش توانند نرخ ح در روش مزبور، طرفین می

بینی کنند؛ مثلاً با افزایش تولید و فروش یا با توجه به بازارهاي وارداتی و صادراتی،  یا تولید پیش

حق  وهیشبه علاوه امکان تبدیل  ).Paul Heisey, 2006, p. 38(درصد حق امتیاز کم یا زیاد شود 

دهد که در طول  گیرنده این حق را براي خود قرار می بیترت نیا بهود دارد و امتیاز به مبلغ مقطوع وج

مدت قرارداد، روش و مبناي پرداخت عوض را از حق امتیاز به مبلغ مقطوع تغییر دهد. همچنین 

شود که در فرضی که جمع مبلغ حق امتیاز قابل پرداخت مقرر از میزان  بینی می بعضی موارد پیش
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خودکار تبدیل به پرداخت مقطوع گردد. قوانین  طور بهغ گردد، مبناي پرداخت ي بالا شده مشخص

برخی کشورهاي در حال توسعه در خصوص قرارداد واگذاري امتیاز، درج چنین شرایطی را الزامی 

 ).Noel Byrne, 2005, p. 55(اند  کرده

دهنده محسوب شده  نساقساطی، نوعی درآمد براي لیسا صورت بهحق امتیاز یا پرداخت مقطوع حتی 

تواند از منظر مالیات بر درآمد مورد توجه مراجع مالیاتی قرار بگیرد. بر همین اساس با توجه به  و می

شود، نرخ مالیاتی  تري پرداخت می قوانین مالیاتی برخی کشورها در پرداخت مقطوع که مبلغ عمده

شود؛ البته در مواردي،  ر گرفته میدهنده در نظ تري نیز نسبت به حق امتیازها براي لیسانس بیش

هاي مالیاتی بالا یا تصاعدي پرداخت مقطوع اگر اقساطی بوده و در چندین سال مالیاتی پرداخت  نرخ

 ,World Intellectual Property Organization (WIPO)(گردد  هایی نیز می شود، مشمول تخفیف

Introduction to Intellectual Property: Theory and Practice, op.cit., pp. 80-81..(  به

گیرنده از حیث  کنند که براي لیسانس هاي آماري اثبات می هاي اقتصادي مبتنی بر داده علاوه تحلیل

هاي نزدیکی  فناوري داراي جایگزین که یهنگام خصوص بهحق امتیاز  وهیشگذاري به  نرخبري،  هزینه

 ).157، ص پیشینپرداخت مقطوع است (رهبري،  وهیشباشد، بهتر از 

هاي خارجی  گیري از اختراعات بنگاه براي فضاي خاص حقوقی و تجاري ایران که بیشتر نیازمند بهره

تواند در جهت تحقق منافع متقابل مجوزدهنده و  ق امتیاز میاست، محول ساختن نقش محوري به ح

دارایی فکري به اشاعه فناوري خود،  دارندهمجوزگیرنده اختراع مؤثر افتاده و ضمن ایجاد انگیزه براي 

جلب  و فضاي همکاري ایجادواسطه  به و دینماگیرنده را نیز تا حد امکان تأمین  منافع خاص لیسانس

 را آن برداري از اختراع و تسلط به بهرهچرخه طریق تکمیل  اختراع، هندهمجوزد نسبی مشارکت

 توان یم. به علاوه همانگونه که گفته شد، با تعیین عوض به صورت حق امتیاز سازد هموار

درخصوص ارزش تجاري و کارا و مفید بودن اختراع موضوع قرارداد در طول اجراي توافق، ارزیابی 

 تر نمود. ض قرارداد را به ارزش واقعی آن نزدیکمجددي را صورت داد و عو

 مشروعیت حق امتیاز -4

حق  وهیشهاي پولی تعیین عوض قرارداد لیسانس  گونه که در فصل اول بیان شد، یکی از روش همان

سرزمینی ایران منعقد  محدودهبایست همانند عوض سایر قراردادهایی که در  امتیاز است که می

از نوع ماهیت قراردادي آن دارا  نظر صرفقانونی صحت مورد معامله را  شدهشود، شرایط احصاء  می
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هاي روش مزبور در نظام حقوقی  باشد. به همین جهت ذیلاً در راستاي این مهم به بررسی ویژگی

هاي مشابهی که در ادبیات حقوقی سایر کشورها وجود دارد،  ایران پرداخته و در این میان به تحلیل

 یم.نمای اشاره می

در حقوق قراردادي هر کشوري، شرایطی در رابطه با مورد معامله (موضوع و عوض عقد) وجود دارد 

طرفین عقد واقع شود. قانونگزار ایرانی نیز نسبت  ملاحظهبایست مورد  که در هنگام انعقاد قرارداد می

صاص داده است. به این امر غفلت نورزیده و موادي را در قانون مدنی به بحث مورد معاملات اخت

باشد،  ق.م. براي صحت مورد معامله که در اینجا مراد، عوض قرارداد می 216تا  214موجب مواد  به

ق.م.)، متضمن منفعت عقلایی  215از: مالیت داشتن (م  اند عبارتشرایطی وضع شده است که 

 ق.م.). 190ده ق.م.) و معین بودن (بند سوم ما 216ق.م.)، معلوم بودن (م  215مشروع بودن (م 

نظر به اینکه حق امتیاز یکی از انواع عوض پولی مستقیم است به این معنا که صرفاً در قالب پرداخت 

بارزترین نوع پرداخت عوض در  عنوان بهپذیرد و پول نیز  گیرنده صورت می پول از جانب لیسانس

باشد؛ بحث تطابق  می قراردادهاي معوض، واجد شرایطی چون مالیت، منفعت عقلایی مشروع و ...

بیهوده کلام و افزایش حجم مقاله  اطالهي عوض با حق امتیاز، صرفاً باعث ها یژگیوشرایط و  همه

بر همین اساس، نگارنده براي اجتناب از اطناب کلام، ذیلاً به تحلیل شرط معلوم  ؛گردد حاضر می

 امتیاز در تعارض باشد.تواند با اوصاف اختصاصی حق  پردازد که احتمالاً می بودن عوض می

، که معلوم بودنشود  از تعابیر گوناگون نویسندگان و نظرات فقها و حقوقدانان استنباط می

بودن  يغرر جهیموجب جهالت و در نت ها، یژگیو نیفقدان آن و عدم علم به ا که دارد ییها یژگیو

 ردیگ یرا در بر م يه مواردهم ها یژگیو نیشد که ا یتوان مدع یم ،یلحاظ منطق شود. به یمعامله م

 نیثر در رغبت متعاملؤکه م یها، به نحو قابل توجه آن فقدان ایواسطه وجود  که ارزش مورد معامله به

از  تیمعلوم بودن را معلوم اریمعهاي  قانونگزار ویژگی 1.ق.م 342ماده  موجب به. ابدی یم رییاست تغ

طوري که این علم براي  ) به314ص. ، 1386 شهیدي،( جنس و وصف و مقدار دانسته است ثیح

 ).219ص. ، 1377امامی، طرفین حاصل شود (

اجماع بر لزوم  يو ادعا ستین يدیترد چیضرورت معلوم بودن مورد معامله، هدر فقه امامیه نیز بر 

                                                           
 ایمساحت  ای ذرع ایعدد  ای لیک ایآن به وزن  مقدار نییمعلوم باشد و تع دیبا عیمقدار و جنس و وصف مب«ق.م:  342ماده   .1

 ».مشاهده، تابع عرف بلد است
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از فقها اجماع  یگرچه بعض .)252ص. ، 1376مهراب داراب پور، ( شده است زیعلم به مورد معامله ن

 قطعی شرط علم در هر حال کنیل و بر دلالت آن معتقد نیستند؛داده  قرار دیده را محل تردمطرح ش

عوض در معامله ذکر نگردد یا صرفاً و چنانچه قلمداد شده  هیامام يقول مشهور فقها به مقدار ثمن

محول  در نظر گرفته شود و یا تعیین آن به ثالث یا احد از طرفین قرارداد آن اي براي تعیین طریقه

 ).187، ص. 1378 ،یعیرف( باطل است گردد، معامله

شود در صورتی  تأدیه می پولبنا به مفهوم معلوم بودن عوض و با توجه به اینکه حق امتیاز در قالب 

ق.م.  342 ماده گونه که در ، آنپولذکر جنس و وصف ، گرددمنجز تعیین  صورت بهکه مقدار پول 

 گونه موارد عرفاً نیا در) و 223، ص. 1پاورقی  ،پیشین اراب پور،د( نخواهد داشت ضرورت شده انیب

بر این اساس که قراردادهاي لیسانس عمدتاً  شود؛ لیکن تلقی می معلوم عوض، و وصف جنس

 بایست واحد می ی دارندالملل نیب جنبهشوند و  گرفته می به کارانتقال فناوري میان کشورها  منظور به

گونه که در تعریف حق امتیاز بیان  همان علاوه بهشود نیز معلوم باشد.  لی که حق امتیاز پرداخت میپو

شود و بسته به نرخ و مبناي  طور منجز تعیین نمی شد، ماهیتاً روش مزبور در زمان انعقاد قرارداد به

توجه به تعریفی که مورد توافق، احتمال کاهش یا افزایش عوض قراردادي وجود دارد. این موضوع با 

موجب  از معلوم بودن مورد معامله از منظر دیدگاه مشهور ارائه شد، تعارضی را منجر شده است که به

)، روش ثمن شناور، ثمن پیشین داراب پور،زعم برخی حقوقدانان (ر.ك:  یا به نظریه قابلیت تعیین ثمن

که  1فقهی و حقوقی قرار گرفته است. مداقهنامعین یا ثمن باز و مفتوح در ادبیات حقوقی ما مورد 

منظور از آن، عوضی است که توسط متعاقدین در زمان انعقاد عقد معلوم و معین نشده یا به عللی 

هاي  اند. در بسیاري از سیستم قابل تعیین نبوده و متعاملین، تعیین قطعی آن را به آینده موکول نموده

عوض قابل تعیین یا ثمن شناور با درجات مختلف باشند  حقوقی که متأثر از حقوق کامن لا می

امریکا، ایتالیا، آلمان، انگلیس، اتریش،  متحده الاتیابه  توان یمپذیرفته شده است. که از آن جمله 

و در قوانین کشورهاي امریکاي لاتین و همچنین مصر  فنلاند، ایسلند، نروژ، سوئد، دانمارك، هلند

 ).248-235ص. ، صپیشینداراب پور، اشاره کرد (

                                                           
نماید و هرچند در میزان مبلغی که  مبنا و نرخ حق امتیاز به میزان کافی از عوض رفع ابهام می«به اعتقاد برخی حقوقدانان، . 1

شده است، معلوم و روشن شود، به طور دقیق معلوم نیست ولی مبنا و سببی که براي تعیین عوض تعبییه  عاید واگذارنده می

 .)32-30. ص، صپیشینرك. اصغر محمودي، (» نماید است و همین مقدار از منظر عرف از عوض رفع ابهام می
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 هانیفق انیاز ماز منظر فقهی نیز نظریه کفایت قابل تعیین بودن ثمن داراي طرفدارانی است و 

را  نییبا ثمن قابل تع عیب ،ییخو یالعظم االله تیآ زیبحرانی و ن وسفی خیشی، اسکاف دیابن جن عه،یش

بما  عیالب«را که  نییل تعبا ثمن قاب عینوعی ب یحنبلمذهب اند. از علماي اهل سنت و  روا دانسته

 »الاستجرار عیب« را که عینوعی ب انیاند و برخی از حنف خوانده 1»السعر فی المستقبل هیعل نقطعی

 طور به نییبا ثمن قابل تع عیبر درستی ب عهیفقهاي ش لیدلا شمرند. و معتبر می مجاز، اند دهینام

 رفاعه حهیصح، قواعد نیع از اجراي ااند: از قواعد و عموم ادله صحت و عدم مان عبارتخلاصه 

قطع ثمن در عقد ذکر شود است. ضمن  طور بهی که باید عیب اجماع ادعا شده بر بطلان و رد نخاس

لحاظ دلالت  لحاظ دلیلیت و چه به گردد که چه به اینکه حکم مشهور به حدیث نبوي نهی از غرر برمی

بر  نیز فقهاي اهل سنت لیدلشود.  می) ضعیف تلقی 295-294، صص. 1390احسنی فروز، : (رك

 .)17ص. ، 1374نوري، ( مردم است انیم ییها معامله نیجواز، استحسان و متعارف بودن چن

معینی  ضابطهتوافق بر معیار و  واسطه بهفوق، با توجه به اینکه در روش حق امتیاز نیز عوض  مراتب بهبنا 

عوض  محاسبها و نرخ حق امتیاز، شرایطی را براي یابد و طرفین با توافق بر مبن قابلیت تعیین می

هاي فقهی و حقوقی  مزبور ظرفیت وهیشگیري کرد که  گونه نتیجه توان این کنند؛ می قراردادي فراهم می

طور که برخی حقوقدانان  و همان 2باشد لازم براي مشروعیت و پذیرش در نظام حقوقی ایران را دارا می

اند، مصادیق فراوانی در فقه و مقررات مدنی از  درستی اشاره کرده ) به296، ص. پیشین(احسنی فروز، 

عدم اطمینان طرفین نسبت به  وجود باجمله معاملات معلقّ و بیع با شرط مقدار و ... قابل اشاره است که 

-125، صص. پیشینبرخی (شهنیائی،  علاوه بهاند.  سرنوشت و میزان آن، مورد تنفیذ قانونی قرار گرفته

) موضوع را مشابه عوض عقد مضاربه دانسته و تعیین عوض در قالب حق امتیاز را مطلقاً بلامانع 126

توان براي حق امتیاز قائل بود (حق امتیاز شناور، متغیر و ...)  دانند که با توجه به اشکال مختلفی که می می

 کترین ثمن شناور شد.بایست متوسل به د پذیرش کامل نظر مزبور فاقد ایراد نیست و نهایتاً می

                                                           
 صورتی که قیمت در آینده قطعی شود. فروش به 1

 شیوهبه  طرح بازنگري قانون تجارت مرکز مطالعات معاونت توسعه قوه قضائیه نیز مشروعیت روش پرداخت 1268 مادهدر  2

گیرنده موظف است بهاي تکنولوژي و اصلاحاتی که در «دارد:  الاشاره مقرر می فوق مادهحق امتیاز معتبر شناخته شده است. 

تواند مبلغی اجمالی باشد که پرداخت آن به  مورد آن صورت گرفته و تحصیل نموده است را پرداخت نماید. بهاي مزبور می

کارگیري تکنولوژي موضوع قرارداد حاصل شده یا  هالمالی باشد که از ب سأاي از ر صورت حصه صورت حال یا اقساط باشد یا به

 ...»کارگیري تکنولوژي مزبور باشد  هاي از درآمد حاصل از ب صورت حصه به
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حداقل حق امتیاز -1-4
1

 

گیرنده ملزم به  حداقل حق امتیاز، نوعی روش پرداخت حق امتیاز است که در طی آن، لیسانس

باشد. در این مکانیسم با توجه به اینکه  از تولید یا فروش محصول می نظر صرفپرداخت مبلغ ثابتی 

گیرنده را  شود و از سوي دیگر لیسانس هنده تضمین مید حداقلی از حق امتیاز براي لیسانس سو کاز ی

دهنده  ، روش مناسبی براي لیسانسکند یمبرداري  منظور توانایی در پرداخت مبلغ، مجبور به بهره به

 World Intellectual Property Organization 1997, Licensing Guide for(گردد  تلقی می

Developing Countries, p. 103.(  دهد تا از معطل  گیرنده این انگیزه را می روش به لیسانساین

 Charles(برداري از آن بکار گیرد  گذاشتن اختراع اجتناب کند و تلاش متعارف خود را در بهره

Grimes, 2015, pp. 10-89.(  ممکن است قرارداد، مقرر دارد که حداقل مذکور به صورت سالیانه

 ).71، ص. نپیشیتغییر یابد (روح االله صابري، 

اساساً دو شیوه تعیین حداقل حق امتیاز وجود دارد: حداقل حق امتیاز تضمینی و حداقل حق امتیاز غیر 

تضمینی. روش حداقل حق امتیاز تضمینی به این معنی است که بدون توجه به فروش، 

اگر  دهنده، حداقل حق امتیاز خاصی را دریافت کند حتی گیرنده تضمین کند که لیسانس لیسانس

گیرنده مجبور باشد براي پرداخت مبلغ حق امتیاز از سرمایه نقدي اولیه هزینه نماید. نوع  لیسانس

گیرنده  حداقل حق امتیاز غیر تضمینی (حداقل حق امتیاز ساده) است که لیسانس وهیشدیگر، 

به امتیاز را تواند حداقل حق  نمی رندهیمجوزگکند. در مواقعی که  آن، مبلغی را تضمین نمی موجب به

دهنده معمولاً حق فسخ یا تبدیل لیسانس انحصاري به غیرانحصاري را براي  آورد، لیسانس دست

سازد تا حق امتیاز محصولی را که هنوز  کند. این موضوع مجوزگیرنده را مکلف نمی بینی می خود پیش

اده آمیز بنگاهی که به به فروش نرفته بپردازد اما مالک دارایی فکري را در مقابل رفتار سوء استف

کند  برد، حمایت می طرزي غیر منصفانه حقوق وي را به دست گرفته و از آن بهره لازم را نمی

)Gregory J. Battersby, Charles W. Grimes, 2015, pp. 13-14.( 
بهره  در تعیین مبلغ حداقل حق امتیاز، غالباً طرفین قرارداد از تجارب ناشی از سایر قراردادهاي مشابه

هاي تجاري و فنی  هاي اختراع موضوع لیسانس و همچنین ظرفیت یی و قابلیتکاراو به  برند یم

شود. در نظر برخی توافق بر چنین روشی براي پرداخت حق امتیاز  دهنده توجه کافی می لیسانس

                                                           
1.Minimum royalty or Flooring royalty 
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 .David N. Goldsweig, Mark R(بدون امعان نظر به ملاحظات مذکور فاقد اعتبار است 

Sandstorm, 2003, p. 476.( 

حداکثر حق امتیاز -2-4
1

 

سقف پرداخت حق امتیاز تعیین  عنوان بهپرداخت حداقل حق امتیاز، مبلغی  برخلافدر این روش 

شود و در صورتی که مجموع حق امتیازهاي  گردد که سالانه یا با خاتمه قرارداد تجدید می می

گیرنده از پرداخت حق امتیاز  افق برسد، لیسانسگیرنده به حداکثر مبلغ مورد تو پرداختی لیسانس

کوشد تا  بردار می معمولاً بهره ).Raymond C. Nordhaus, 1966, p. 646(گردد  تر معاف می بیش

زند در اثر استفاده از اختراع تحصیل خواهد کرد،  الامکان به مبالغی که تخمین می این سقف را حتی

معمول، این روش  طور به). Federico Munari, Raffaele Oriani, 2011, p. 279(تر کند  نزدیک

خاص فروش موفق  دورهگیرنده مطلوبیت دارد به این علت که وي بعد از یک  براي لیسانس

تري را دنبال کرده و  هاي تجاري بیش تواند طرح شود و می محصولات، در استفاده از فناوري آزاد می

دهنده از حداکثر  آورد. در مقابل، لیسانس به دستوضوع لیسانس ي را از اختراع متر افزوننهایتاً سود 

ي شانس کسب ا ملاحظه قابل طور بهکند؛ چرا که احتمال دارد این سازوکار  حق امتیاز استقبال نمی

 World Intellectual Property(گذاري وي در اختراع را کاهش دهد  حق امتیاز مازاد بر سرمایه

Organization 2004, pp. 30-31.( 

حق امتیاز شناور -3-4
2 

صورت سالانه و با گذشت زمان یا بر اساس  در روش حق امتیاز شناور، حق امتیازهاي مختلفی به

هاي مختلف  در سال بیترت نیا بهگردد.  ا فروش محصول و یا تورم تعیین میمیزان تولید و استفاده ی

شود  یا با رسیدن به مبلغ تولید، فروش یا درصد تورم خاصی، حق امتیاز نیز دچار نوسان می

)Richard Stim, 2014, pp. 213-214.(  عمدتاً تغییر در نرخ حق امتیاز ممکن است به دو صورت

رتیب که کاهش نرخ حق امتیاز با افزایش تولید، فروش، تورم یا زمان صورت انجام گیرد: به این ت

گیرد. این حالت که رابطه عکس میان دو متغیر نرخ حق امتیاز و میزان تولید، فروش، تورم یا  می

گردد که به علت تازگی و ناشناخته بودن اختراع،  تر زمانی استفاده می شود، بیش زمان محسوب می

                                                           
1.Maximum royalty or Royalty capping 

2.Fluctuating royalty or Sliding royalty 
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گیرنده به تولید و  دهنده به این طریق درصدد تشویق لیسانس م بوده و لیسانسفروش محصول ک

شود.  تر است. گاه نیز افزایش نرخ حق امتیاز با افزایش تولید، فروش یا زمان مقرون می فروش بیش

شود که فناوري ارزش زیادي داشته و براي کاهش فشار مالی  این طریق هنگامی به کار گرفته می

 ).29-28صص. ، 1393 ،ياصغر محمودگردد ( ، حق امتیاز به این ترتیب تجزیه میندهریمجوزگبه 

 1شده حق امتیاز تقسیم -4-4

هایی مطابق با اجزاء موجود در قرارداد  شده، کل حق امتیاز به بخش در روش حق امتیاز تفکیک

کنند  فین توافق میمثال، طر عنوان بهشود.  لیسانس که مشتمل بر چند دارایی فکري است، تقسیم می

که حق امتیاز با نرخ ده درصد، کل فروش، در قالب چهار درصد از فروش خالص براي اختراعات و 

هاي فکري پرداخت شود. در صورتی که مدت حمایت یک یا دو مورد از  مابقی براي سایر دارایی

لوم شدن و جهل به جلوگیري از نامع منظور بهاموال فکري مزبور براي مثال، اختراع منقضی شود، 

 نهیزمتواند گاه انحلال قرارداد را در پی داشته باشد، یا حداقل اختلافاتی را در  عوض معامله که می

آن  موجب بهشود و  حق امتیاز قابل پرداخت به وجود آورد، از این روش پرداخت حق امتیاز استفاده می

تعاملات خود ادامه داده و صرفاً براي  توانند به اگر مقصود طرفین حفظ روابط قراردادي باشد، می

 ,.Raman Mittal, op.cit(اموالی که همچنان معتبر هستند، حق امتیاز پرداخت و دریافت نمایند 

pp. 562-563.( 

2حق امتیاز متغیر -5-4
 

بر اساس سیستم حق امتیاز متغیر که معمولاً چندان نیز رایج نیست، میزان حق امتیازهایی که براي 

ها در تولید محصول دارد. براي مثال،  شود، بستگی به اهمیت نسبی آن ات مختلف پرداخت میاختراع

تري را در تولید محصول بازي  هاي اختصاصی است که نقش مهم تر براي اختراع حق امتیازهاي بیش

یابد که تأثیر کمتري در روند تولید  کنند و حق امتیازهاي کمتر به اختراعاتی تخصیص می می

 World Intellectual Property Organization & International Trade(ل دارند محصو

Center, 2005, pp. 58-59.( 

                                                           
1. Royalty splitting 

2.Variable royalty 
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حق امتیاز یکجا -6-4
1

 

شده، یک حق امتیاز  شده، در سیستم حق امتیاز یکجا یا تجمیع مکانیسم حق امتیاز تفکیک برخلاف

گیرد. این نوع حق امتیاز معمولاً  حاسبه قرار میدر کنار حق امتیاز دیگر قرار گرفته و مجموعاً مورد م

اي را  بایست حق امتیازهاي متعدد جداگانه گیرنده می شود که لیسانس بینی می زمانی در قرارداد پیش

دهندگان متعدد  براي تولید محصول خاصی بر اساس قراردادهاي لیسانس متعدد یا به حساب لیسانس

امتیاز براي یک محصول وجود تعدادي حق اختراع متعلق به تأدیه نماید. علت تعدد پرداخت حق 

ها براي تولید و فروش  گیري از هر یک از این حق اختراع دهندگان مختلف است که در بهره لیسانس

در این ). Michael A. Epstein, Frank L. Politano, 2015, p. 14-17( محصول ضروري باشد

دهنده  تار حق امتیاز یکجا براي رضایت هر دو لیسانسگیرنده ممکن است از ساخ حالت، لیسانس

 .Raman Mittal, op.cit., pp(تر در تجارت استفاده نماید  تعدیل حق امتیاز و موفقیت بیش منظور به

فرض دیگري که حق امتیاز یکجا ممکن است به استخدام درآید در موقعیتی است که  ).563-564

مندي از اختراع موضوع  مثال ممکن است بهره عنوان بهارد. موانعی براي تولید یک محصول وجود د

اختراع  دارندهاي به  لیسانس الف منجر به استفاده و تداخل با حقوق اختراع ب شود و حق امتیاز ثانویه

گیرنده ممکن است حق امتیاز را یکجا  بنابراین، لیسانس؛ ب براي استفاده از اختراع الف پرداخت گردد

ها نهایتاً درخواست تعدیل حق امتیاز براي لیسانس اصلی نماید  محدودیت همه ظهملاحکرده و با 

(Prabuddha Ganguli, Siddharth Jabade, 2012, p. 226; Raman Mittal, op.cit., p. 564). 

2اي حق امتیاز بسته -7-4
 

ل در یک بسته هاي فکري مکم اي روش غالباً زمانی کاربرد دارد که لازم است اختراعات یا دارایی

تواند گاه به توجیه افزایش کارایی فنی و اقتصادي صورت  قرار گرفته و عرضه شوند. چنین الزامی می

مثال در طرح واکسیناسیون همگانی  عنوان بههاي رایج صنعتی توجیه گردد.  واسطه رویه گرفته یا به

هاي مختلف، تزریق  هاي اجرایی، سه واکسن اختراعی متعلق به شرکت کاهش هزینه منظور به

گردد. در این وضعیت، حق امتیازها بر مبناي قیمت هر یک از محصولات داخل بسته ارزیابی و  می

 ).Ibid., pp. 564-565(پرداخت خواهد شد 

                                                           
1.Royalty stacking 

2.Royalty packing 
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 مبناي محاسبه حق امتیاز -5

به ، انتخاب مبنا یا واحدي براي محاسدارند یبرماولین گامی که طرفین مذاکره در تعیین حق امتیاز 

ترین مبانی محاسبه و انواع  حق امتیاز و سپس تعریف حدود آن است. بر همین اساس ذیلاً به مهم

 گردد. مختص به هر یک، اشاره می

حق امتیاز بر مبناي تولید -1-5
1 

ترین شیوه از جهت محاسبه حق امتیاز است. این مبناي محاسبه  حق امتیاز بر اساس تولید، سهل

ناپذیر از کل محصول باشد؛ چرا که  شود که حق اختراع جزء جدایی محسوب میمعمولاً زمانی مناسب 

گیرنده بخشی از تولید را براي  مقدار فروش واحدهاي موضوع لیسانس اساساً مطرح نیست یا لیسانس

کند. مبناي تولید به این موضوع اشاره دارد که اختراع مورد لیسانس ارزشی فارغ  خودش استفاده می

بایست  زند که می ي را براي محصول تولیدي رقم میا افزوده ارزشوش محصول داشته و از قیمت فر

دهنده تخصیص یابد. بر  از نوسانات قیمت بازاري کل محصول، به لیسانس نظر صرفقسمتی از آن، 

کند لیکن در ریسک میزان تولید  هاي نامعلوم اجتناب می از خطر تغییر قیمت مجوزدهندهاین اساس، 

گیرنده مسئولیتی براي پرداخت مبلغ ثابتی جداي از مقدار  نماید. در مقابل، لیسانس می مشارکت

تولیدش ندارد اما میزان قیمت ثابتی را براي هر واحد محصول تولیدي متعهد شده است که باید 

 .Jack N(دهنده پرداخت کند  ها به لیسانس تولید محصول، حتی بدون فروش آن محض به

Behrman, Wilson E. Schmidt, 1959, p. 290.( 

گیرنده با  بر اثر سازوکار افزایش تقاضا در بازار بالا رود و لیسانس دشدهیتولاگر قیمت محصولات 

قیمت بیشتري موفق به فروش واحدهاي تولیدي باشد، تعیین حق امتیاز ثابت بر مبناي تولید، در 

گیرنده محسوب شده و وي را  لیسانسمقایسه با حق امتیاز درصدي نسبت به فروش مزیتی براي 

دهنده صرفاً در جریان افزایش تولید و نه  کند؛ چرا که لیسانس تشویق به توسعه عملیات تولیدي می

دخیل شده و در نتیجه منافع ناشی از فروش با  شده فروختهواحدهاي  مستقیماً در افزایش قیمت

یابد. در مقابل، اگر افزایش  ه اختصاص میگیرند تر محصولات تولیدي، صرفاً به لیسانس قیمت بیش

گیرنده باشد (و نه افزایش عرضه و تقاضا)  قیمت به علت افزایش نرخ تورم عمومی کشور لیسانس

                                                           
1.Royalties based on production or output 
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منظور دستیابی  گیرنده به شود و متعاقباً در صورتی که لیسانس وضعیت مزبور موجب کاهش تقاضا می

به افزایش تولید نماید، حق امتیاز پرداختی، بازدهی به سود مورد انتظار و جلوگیري از ضرر مبادرت 

 ).Ibid., pp. 290-291( دهنده را در پی نخواهد داشت مورد انتظار لیسانس

 گردد: ها اشاره می باشد که ذیلاً به آن امتیاز بر مبناي تولید، انواعی را نیز دارا می حق

 1دشدهیتولبر مبناي هر واحد  -1-1-5

کنند در ازاي هر  تولید هر واحد یا مقدار از محصول را مبنا قرار داده و مقرر می گاهی طرفین قرارداد،

تولید، به  محض بهعدد، تن، کیلوگرم از واحد تولیدي، نرخی در قالب مبلغ یا درصد معینی 

گیرندگان، کمتر رغبتی به پذیرش مبناي  دهنده پرداخت گردد. شایان ذکر است که لیسانس لیسانس

 ,Sally Lawrence, 2015, pp. 7-22; World Intellectual Property Organization( مزبور دارند

1997, Licensing Guide for Developing Countries, p. 99). 

بر مبناي هر بار استفاده -2-1-5
2

 

 حق امتیاز بر مبناي هر بار استفاده، نوعی حق امتیاز بر مبناي تولید است که بر اساس تعداد دفعاتی

گیرد. این  ، مورد محاسبه قرار میکند یمبرداري  گیرنده از اختراع موضوع لیسانس بهره که لیسانس

شود که اختراع موضوع قرارداد لیسانس یک فرآیند محسوب  گرفته می کار بهمبنا معمولاً زمانی 

 قسمتی از پروسه عملیات عنوان بهو  -بندي کردن محصولات کنسروي مانند روش آب-شود  می

شود و همچنین تولید محصول نهائی عمدتاً ناشی از اختراع موضوع  تولیدي مورد استفاده واقع می

قرارداد نیست؛ این مبنا نیز جایگاه قابل توجهی در میان اقسام مختلف محاسبه حق امتیاز ندارد؛ چرا 

تأیید  که در چنین وضعیتی محاسبه حق امتیاز بر اساس فروش یا سود و همچنین بازرسی براي

 ,Richard Stim, 2004(هاي حق امتیاز بسیار دشوار و در مواردي غیر ممکن است  صحت گزارش

pp. 9/4-9/5.( 

 حق امتیاز بر مبناي تولید محصول خاص -3-1-5

دهنده خودش متعهد به تولید جزئی از محصول ترکیبی است و آن قسمت  در فرضی که لیسانس

                                                           
1. Per unit produced 

2.Per use royalty 
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دهنده  مت و سود ناشی از فروش محصول مزبور دارد، لیسانسي در میزان قیا ملاحظه قابلاهمیت 

 ,Andrei Hagiv, Josh Lerner(کند  گذاري می حق امتیاز را بر مبناي تولید همان محصول نرخ

2006, p. 21.( 

شده مصرفحق امتیاز بر مبناي مواد اولیه  -2-5
1

 

متیاز است که در واقع از انواع حق ا محاسبهگیري دیگري براي  ، واحد اندازهشده مصرفمواد اولیه 

هر واحد مواد اولیه، سوخت یا خدمات مصرفی  هیپاشود؛ چرا که مبتنی بر  مبناي تولید محسوب می

گیرنده اضافه  عملیات تولیدي لیسانس نهیهزدیگر در فرآیند تولید بوده و مقدار ثابتی را به ساختار 

موضوع لیسانس صرفاً در کارخانه کاربرد دارد و در نماید. در این روش پرداخت که معمولاً اختراع  می

شود، مقدار یک محصول مثل نفت خام، روغن خام، سنگ  گرفته نمی به کارتولید محصول نهایی 

گیرد و ارزش متفاوت محصولات تولیدي موضوع  آهن، برق و ... مبناي ارزیابی حق امتیاز قرار می

مواد خام نفتی یا تولید انواع مختلفی از فولاد) در تخمین مثال در پالایش  عنوان بهقرارداد لیسانس (

مثال اگر اختراع تحت لیسانس موجبات کاهش مقدار بنزین  عنوان بهنیستند.  رگذاریتأثمیزان پرداختی 

جوئی صورت گرفته باشد.  تواند بر مبناي درصدي از صرفه مصرفی را فراهم کند، میزان حق امتیاز می

اند و همچنین به  صولات اندکی وجود دارد که به ضرایب فنی تولید ثابتی رسیدهبا توجه به اینکه مح

عنوان مبناي حق  گیرنده اتکایش به مواد اولیه یا سوختی که به این علت که ممکن است لیسانس

دهنده را از  امتیاز در نظر گرفته شده را کاهش دهد و موجبات عدم بازدهی کافی و مورد نظر لیسانس

 .Jack N(ارداد فراهم آورد، مبناي مذکور رواج چندانی در قراردادهاي لیسانس ندارد موضوع قر

Behrman, Wilson E. Schmidt, op.cit., p. 291.( 

 افزوده ارزشحق امتیاز بر مبناي قیمت فروش و  -3-5

بر مبناي قیمت فروش -1-3-5
2

 

یسانس تلقی شده و اصولاً بر مقدار ترین مبناي مورد استفاده در قراردادهاي ل قیمت فروش، متداول

 .Russell L. Parr, Gordon V(تمرکز دارد  برداري از اختراع فروش محصولات تولیدي با بهره

                                                           
1.Royalties based on raw materials consumed or input 

2.Value of sales 
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Smith, 2016, p. 186.( تري  توان کنترل بیش بر اساس این مبنا از لحاظ ارزیابی میزان پرداختی می

نموده و به علت ساختار منعطفی که دارد، به گیرنده اعمال  هاي تجاري لیسانس را نسبت به فعالیت

گیرنده آزادي بیشتري براي تعدیل قیمت فروش همگام با شرایط بازار اعطا کرده و  لیسانس

 ,Adam, Levy( رهاند ها و تورم پولی می دهنده را نیز از معضلات مربوط به نوسان قیمت لیسانس

Claas Junghans, op.cit., p. 104.( 

شود؛ لیکن با تغییر مقدار  گونه افزایشی نمی ها باعث هیچ لحاظ میزان حجم هزینه همبناي مزبور ب

ها  که اگر قیمت بیترت نیا بهزند.  تولید و سطح قیمت محصولات، حق امتیازهاي متفاوتی را رقم می

به دلیل افزایش تولید و کاهش قیمت بالا برود، حق امتیازها متناسب با قیمت کاهش پیدا کرده و 

توسعه  منظور بهگیرنده  در مقایسه با حق امتیازهاي بر مبناي تولید، محرکی براي لیسانس تواند یم

ها به علت کاهش در تولید بالا روند، حق امتیازها نیز به  تولید محسوب شود. در مقابل اگر قیمت

به توسعه عملیات گیرنده در این شرایط قادر  یابند. اگر لیسانس ها افزایش می تناسب بالا رفتن قیمت

ها به سمت منافع متقابل  تولیدي باشد، جریان حق امتیاز، وي را وادار به توسعه عملیات کرده و قیمت

حق ). Jack N. Behrman, Wilson E. Schmidt, op.cit., p. 291(یابد  طرفین قرارداد سوق می

 گردد. می اشاره ها آنامتیاز بر مبناي فروش، اشکال مختلفی دارد که ذیلاً به 

 1فروش خالص -1-1-3-5

 Andrew(ترین مبنا براي تعیین حق امتیاز بر اساس درصدي از فروش خالص باشد  شاید رایج

Sherman, 2011, p. 377 .(هاي مستقیمی هستند که در  حق امتیاز بر مبناي فروش خالص، هزینه

بینی هستند که بخشی  ابل پیشهاي ق ، هزینهگرید عبارت به گردند. ازاي قیمت محصولات مطالبه می

دهند. براي طرفین قرارداد، این روش پرداخت مرجح است؛  از قیمت فروش محصول را تشکیل می

دهنده کاملاً در طول مدت اعتبار اختراع، عوض  چرا که از یک جهت اگر اختراع موفق باشد، لیسانس

وش ناخالص، امکان تعدیل حق فر برخلافدارد و از جهت دیگر  دارایی فکري خویش را دریافت می

وي است (مانند تعهد  عهدهگیرنده خصوصاً در مواقعی که تعهدات دیگري نیز بر  امتیاز براي لیسانس

 .Jack N. Behrman, Wilson E. Schmidt, op.cit., p(هاي مربوط به تبلیغات) وجود دارد  به هزینه

                                                           
1.Net sales 
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292.( 

دي برخوردار است؛ توافق بر تعریف فروش موضوع دیگري که در بحث فروش خالص از اهمیت زیا

زنی و نهایتاً  در هر قرارداد لیسانس بر اساس تخصص، قدرت چانه که نیاخالص است. با توجه به 

گردد، تعریف دقیقی قابل ارائه نیست؛ بنابراین در جریان  این مبنا تعیین می محدودهتوافق طرفین، 

ستره فروش خالص را با لحاظ کسورات متعدد گیرنده سعی خواهد کرد که گ مذاکرات، لیسانس

هاي فروش،  العمل ها، مطالبات حق ها و وصول حساب بدهی افتهی لیتنزفروشی، مقدار  تخفیف عمده

 .Richard Stim, 2004, pp(گیرنده مضیق تعریف نماید  سود وام دریافتی و مالیات بر فروش لیسانس

دهنده، توصیفی  تري تعیین شود. در مقابل، لیسانس تا به این طریق، حق امتیاز پایین )9/8-9/9

فروش  محدودهدهد که حدود مورد نظر خود را به  موسع از مبناي مزبور ارائه کرده و ترجیح می

 ).Ibid., pp. 9/8(ناخالص برساند 

بایست با توجه به قانون حاکم بر  چنانچه قیمت فروش و کسورات در قرارداد تعیین نشده باشد، می

اد، اتخاذ تصمیم کرد. اگر در مقررات قانون حاکم به تعریف فروش اشاره شده باشد، بر اساس قرارد

 .Noel Byrne, op.cit., p( رسد یمو امکان اختلاف به حداقل  شود یمهاي مزبور عمل  شاخص

اساس لیکن اگر در قانون حاکم تعریفی از فروش ارائه نشده باشد، دادگاه صالح ابتدائاً باید بر  )؛289

هاي تجاري موجود احراز  اوضاع و احوال حاکم بر قرارداد، قصد واقعی طرفین را با در نظر داشتن رویه

کند و در صورت عدم موفقیت در امر مزبور با مراجعه به اصول حقوقی مانند اصل برائت یا اصل عدم 

 ).Ibid., p. 288(زیاده، مبادرت به صدور حکم کند 

فروش است. با توجه به اینکه لفظ فروش، مراحل مختلف عملیات  نکته آخر در خصوص مفهوم

اقتصادي عرضه محصول از جمله وصول درخواست فروش، زمان فروش عملی، زمان بارگیري و 

دهندگان براي حفظ منفعت خود و محدود  تر لیسانس شود، بیش زمان پرداخت عوض را شامل می

هاي  موجب آن از میان زمان گنجانند که به میکردن موعد فروش کالاها شرطی را در قرارداد 

شود. علت شرط  الاشاره زودترین زمان، موعد تحقق تعهد به پرداخت حق امتیاز محسوب می فوق

مزبور، توجه به ایفاي تعهد به پرداخت حق امتیاز و توابع آن از جمله اثر فسخ یا بطلان فروش 

با توجه به استقرار اراده واقعی طرفین بر محصول تحت لیسانس بر پرداخت حق امتیاز است که 

پرداخت حق امتیاز حاصله از فروش حقیقی محصول تحت لیسانس در چنین مواردي با فسخ فروش، 
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هاي حقوقی  شود؛ اگرچه در برخی از نظام دهنده نیز نسبت به حق امتیاز منتفی می حق لیسانس

حصول، التزام به پرداخت حق امتیاز مستقر قابل اعمال است یعنی با فروش اولیه م خلاف نظر مزبور

 .Gregory J. Battersby, Charles W(شده و فسخ، تأثیري در میزان پرداختی نخواهد داشت 

Grimes, op.cit., p. 16.( 

 1فروش ناخالص -2-1-3-5

هاي  بدون کسر هزینه شده فروختهمنظور از مبناي فروش ناخالص، ارزیابی مجموع قیمت محصولات 

هاي وي  گیرنده براي تولید و نهایتاً عملیات فروش محصول است که در دفاتر و صورتحساب نسلیسا

قیمت فروش ناخالص و احتساب کلیه کسورات و همچنین عدم کسر  قرار دادندرج شده است. 

به سادگی قابل حسابداري  گیرنده ساخته شده است، هایی از محصول که توسط لیسانس قیمت بخش

 Bill Chandler, 2012, p. 72; World Intellectual( سازد کاري را دشوار می و پنهان و ممیزي بوده

Property Organization & International Trade Center, op.cit., p. 57.( 

 2شده فروختهبر مبناي هر واحد  -3-1-3-5

گیرنده در  ، لیسانس، برخلاف انواع دیگر مبناي فروششده فروختهدر حق امتیاز بر مبناي هر واحد 

گردد مبلغ یا درصد معینی از قیمت فروش  قبال فروش هر واحد محصول موضوع لیسانس متعهد می

-Suzanne L. Weakley, 2014, pp. 5(دهنده پرداخت نماید  یک واحد فروخته شده را به لیسانس

صورت  هبا فروش محصولات ب مجوزدهندهشود که  گرفته می به کاراین مبنا زمانی  ).17

ي افزارها سخت مثال، در حیطه عنوان بهگردد.  ي متضرر میا ملاحظه قابلفروشی به میزان  عمده

ها معمولاً روند کاهشی دارند، اگر حق امتیاز این سري از محصولات بر مبناي  اي که قیمت رایانه

ص نصیب تري در مقایسه با مبناي فروش خالص یا ناخال فروش هر واحد تأدیه شود، مبلغ بیش

کارگیري این مبنا براي محاسبه حق  گیرندگان معمولاً ریسک به شود. لیسانس دهنده می لیسانس

 Richard(پذیرند  آید، نمی ي پایین میا ملاحظه قابل طور بهفروشی  قیمت عمده که یهنگامامتیاز را 

Stim, op.cit., pp. 9/4-9/5; Noel Byrne, op.cit., p. 287.( 

                                                           
1.Gross sales 

2.Per unit sales 
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افزوده ارزشي قیمت بر مبنا -2-3-5
1

 

شود. با وجود این در موقعیتی  معمولاً به دلیل دشواري محاسبه آن استفاده نمی افزوده ارزشاز مبناي 

شود و محصول در بازار مصرف به  گرفته می به کارکه اختراع موضوع لیسانس در اواخر فرآیند تولید 

توسط بازار تعیین شود (نظیر  افزوده ارزشتر است. اگر  رسد، ارزیابی حق امتیاز آسان فروش می

برده و  به کاردر بازار را صرفاً در مرحله تولید  شده يداریخردهنده لوازم و قطعات  موردي که لیسانس

اي با حق امتیاز بر مبناي فروش ناخالص ندارد. اگر  در بازار آزاد بفروشد) این روش هیچ تفاوت عمده

حق امتیاز قرار گیرد، اثر آن مشابه با حق امتیاز بر مبناي هر  قراردادي مبناي طور به افزوده ارزش

 ).Jack N. Behrman, Wilson E. Schmidt, op.cit., p. 292(واحد از تولید خواهد بود 

حق امتیاز بر مبناي سود خالص -4-5
2

 

ل که دهند. به این دلی بعضی مواقع طرفین، حق امتیازها را بر مبناي سود حاصل از فروش قرار می

گیرنده است. به این ترتیب صرفاً زمانی  تري نمایانگر منافع اقتصادي لیسانس این روش به نحو روشن

شود. در صورتی  که از عملیات تولید و فروش، عایدي به دست آید، میان طرفین قرارداد تسهیم می

ورت عدم تحصیل گیرنده در ص که اگر تولید یا فروش، ملاك تعیین حق امتیاز قرار بگیرد، لیسانس

این مزیت، مبناي مزبور کمتر از آن  رغم یعلعایدي و سود نیز ملزم به پرداخت حق امتیاز است. 

ناگزیر است در روند پرداخت حق امتیاز، آمار راجع  رندهیمجوزگ جهت کشود؛ چرا که از ی استقبال می

لث خصوصاً رقبا فاش شود براي اشخاص ثا به سود خود را که جزء اطلاعات محرمانه قلمداد می

دهنده نیز باید براي دریافت حق امتیاز، منتظر سودآوري محصول  نماید و از جهت دیگر لیسانس

دهنده مستقیماً در اداره  موضوع لیسانس باشد؛ مگر اینکه اختراع به سوددهی رسیده یا لیسانس

 عنوان بهپذیرش سود بردار نقش داشته باشد که در این شرایط تمایل وي براي  شرکت فرعی بهره

مبناي مذکور، دشوار و تا حدودي  هیپاحق امتیاز بر  محاسبهتر است. علاوه بر این،  حق امتیاز، بیش

هاي مختلف  حق امتیاز، بهاي تعیین شده به مؤلفه محاسبهبایست پیش از  مبهم است؛ چرا که می

                                                           
1.value added 

هاي مختلف اداري و  آید که از سود ناویژه یا ناخالص، هزینه هنگامی به دست می )Net profit(سود ویژه یا سود خالص . 2

ش و فرو هاي مختلف اداري، هزینه –ویژه (سود خالص) = سود ناویژه (سود ناخالص)  سود [هاي مالی کسر شود.  سایر هزینه

 ] .هاي مالی ها و سایر هزینه تبلیغات و نیز مالیات
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سهم مستقیم هر مؤلفه  محاسبهگرفته اختصاص یابد که در مواردي  هاي صورت مانند درآمد و هزینه

 World Intellectual Property Organization, 1997, Licensing Guide for(بسیار سخت است 

Developing Countries, p. 102.( 

تر از حق  گونه که گفته شد در حق امتیاز بر مبناي سود خالص، محاسبه بازده لیسانس سخت همان

هاي محاسبه درآمد باید مورد  محاسبه قیمت همانند روش نحوهکه  امتیاز بر مبناي فروش است؛ چرا

توافق طرفین قرار بگیرد. اثر این مبنا در سودآوري لیسانس بستگی به بازده محصولات موضوع 

لیسانس و محصولات خارج از قرارداد لیسانس دارد و از آنجا که مبناي مزبور، عملیات دیگر شرکت 

تري وجود  شود، احتمال بیش رج از قرارداد لیسانس) را نیز شامل میگیرنده (محصولات خا لیسانس

دهنده از قرارداد محقق شود حتی اگر محصول اصلی موضوع  دارد که بازده مورد انتظار لیسانس

 ).Jack N. Behrman, Wilson E. Schmidt, op.cit., p. 292(لیسانس، بازده لازم را نداشته باشد 

 نرخ حق امتیاز -6

هاي قانونی براي  عوض است که در برخی کشورها محدودیت کننده نییتعدیگر  مؤلفهحق امتیاز نرخ 

ی الملل نیبتعیین آن در نظر گرفته شده و میزان آن را برابر با ارزش اختراع مشابه آن در بازارهاي 

ولات با توجه به تح). David N. Goldsweig, Mark R. Sandstorm, op.cit., p. 476( دانند می

هاي حق امتیاز مختلفی را بر  دهندگان، نرخ زیادي که در صنعت لیسانس صورت گرفته، اکثر لیسانس

نمایند ولی اتکا به  هاي تحت لیسانس، تعریف می فروش محصولات و تعداد دارایی نحوهاساس 

ع میان هاي متغیري که همساز با ماهیت غیر ایستاي حق امتیاز بوده و سبب تقسیم ارزش اخترا نرخ

ساز اختراعات و  هاي تجاري به مصلحت بنگاه تر شیبطرفین قرارداد لیسانس گردد، به علت نزدیکی 

هاي تجاري با جذب منابع مالی از  تولیدکنندگان نوآوري و ایجاد فرصت بیشتري براي ادامه فعالیت

مختلفی براي این  هاي ي میان لیسانس دهندگان برخوردار شده است. با این وجود شیوهتر شیباقبال 

 پردازیم: ها می منظور به کار گرفته شده که ذیلاً به بررسی آن

یانگشتقاعده حساب سر -1-6
1

 

غیرعلمی بوده و در صنایع مختلف  صورت بههاي حق امتیاز مبتنی بر تجربه و  این دست از نرخ

                                                           
1. The rule of thumb 
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 ره داشت:توان به موارد زیر اشا هاي این قاعده می ترین روش اند. از مهم متداول شده

هاي حق امتیاز، پنج درصد فروش  هاي پر کاربرد براي تعیین نرخ یکی از روش 1.پنج درصد قاعده -

ها، در صنایع مختلفی از جمله غذا، تجهیزات صنعتی، الکترونیک  تر براي اختراع است. این روش بیش

در گردش، رشد  هاي پزشکی استفاده شده است. در روش مزبور، منافع، سرمایه و صنایع دستگاه

هاي توسعه مورد ملاحظه قرار نگرفته  گذاري و حتی هزینه هاي عملیات، ریسک سرمایه درآمد، هزینه

 ).Gorden V. Smith, Russell L. Parr, 2004, p. 106(است 

گیرنده باید بیست و پنج درصد از  کند که لیسانس این قاعده اشاره می 2.قاعده بیست و پنج درصد -

نرخ حق امتیاز براي محصولاتی که اختراع در آن به کار رفته  عنوان بهد انتظار خودش را منافع مور

 .Robert Goldscheider, John Jarosz, Carla Mulhern, 2002, pp(دهنده بپردازد  به لیسانس

قاعده تجربی این روش مبتنی بر این فرض است که طرفین قرارداد  هیپاشاخص ). 123-133

رفته را میان خودشان  به کارسود حاصل از محصولاتی که فناوري اختراعی در آن لیسانس باید 

گیرنده باید سود عمده را (هفتاد و پنج درصد) را  تقسیم کنند و فرض نیز بر این است که لیسانس

سازي و توزیع محصولات ناشی از  اندازي و خطرات تجاري کار بهببرد؛ چرا که پیشرفت اصلی، 

 ).Russell L. Parr, 2007, p. 33( وي بوده است عهدهاع تحت لیسانس بر بکارگیري اختر

هاي حق امتیاز مرسومی است که از  روش استاندارد صنعت، متمرکز بر نرخ 3.استاندارد صنعت -

گردد. این رویکرد به تغییر شرایط  جانب فعالان صنعتی در ازاي لیسانس اقسام اختراعات پرداخت می

توجه بوده و حتی اگر موجبات تعیین نرخ منصفانه بازده در دوره  زده سرمایه بیاقتصادي و نرخ با

زمانی معینی را فراهم آورد، تضمینی براي استمرار این اعتبار وجود ندارد. علت آن است که ارزش 

هاي بازده و کلیه معیارهاي دیگر که در تعیین حق امتیاز منصفانه  دارایی، شرایط اقتصادي، نرخ

 سرعت بههاي مربوط به آن نیز  ، معیارهاي پویایی هستند که دائماً تغییر کرده و ارزیابیمؤثرند

 ).Gorden V. Smith, Russell L. Parr, op.cit., p. 105(شوند  دگرگون می

هایی که براي توسعه دارایی فکري شده، معیار  هزینه 4.تحقیق و توسعه نهیهزبازده  -

                                                           
1.The 5% Rule 

2.The 25% Rule 

3. Industry norms 

4.Return on research and development costs 
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کننده بوده و  ق امتیاز است؛ لیکن متأسفانه، معیار مزبور بسیار گمراهي براي تعیین حا ملاحظه قابل

اي از ارزش  ندرت برابر با ارزش اختراع است. در حالی که حق امتیاز مناسب باید بازده منصفانه به

 ).Ibid., p. 105(هاي توسعه را محقق سازد  دارایی بدون توجه به هزینه

 ي کمیها روش -2-6

گرفته شده  به کارهاي کمی از جانب فعالان اقتصادي در تعیین نرخ حق امتیاز  در این روش مؤلفه

 توان به موارد زیر اشاره کرد: ها می ترین مصادیق آن است که از مهم

 نیطبق ا .استاختراع  نشیآفر ای جادیا نهیبر برآورد هز یمبتن این روش، 1.محور نهیهزروش  -

شته و با افزایش یا و توسعه آن دا نشیآفر مخارج با یکیارتباط نزد اختراع، کیارزش  ،کردیرو

منطق کلی  .)62ص. ، 1391مولایی، (یابد  تغییر می اختراع نیز ارزشهاي مربوط،  نهیهزکاهش 

شود  اختراع حاصل می شده تمامبهاي  علاوه بهتعیین حق امتیاز در این روش از مجموع سود مطلوب 

 .)68ص.  ،1389، موسایی و همکاران(

یک اختراع  ارزش آوردن دست اي براي به پایه عنوان به بازار روش، این در 2.روش بازارمحور -

 دو مقایسه بین قابل هاي قیمت دارایی یله مطالعهوس به ها دارایی گذاري شود و ارزش استفاده می

 بازار در که مقایسه اختراعات مشابه وجود، قابلیت این گردد. با انجام می آزاد معامله شکل به طرف

و همچنین  معاملات رود و تعداد کم شمار می به بازار محور روش مشکل ترین اصلی اند، معامله شده

 حتی علاوه به .شود این روش می دقت و اطمینان ها، موجب کاهش آن هاي ویژگی شفافیت فقدان

ارد که پیش از جزئیات در دسترس باشد، ملاحظاتی وجود د همهاگر معاملات قابل قیاس به همراه 

بایست مورد توجه قرار  عنوان معیار قابل اطمینان براي حق امتیاز، می استفاده قراردادهاي مزبور به

این معیارها شامل مواردي چون ). John C. Jarosz, Michael J. Chapman, 2006, p. 242( گیرند

وره زمانی مربوط، وضعیت اي بودن قرارداد لیسانس، داخلی بودن لیسانس، د انحصاري بودن، بسته

اعتبار دارایی  ماندهیباقی، الملل نیبمالی طرفین قرارداد لیسانس، معاملات صنعتی مرتبط، قراردادهاي 

 ,Gorden V. Smith, Russell L. Parrشوند ( دهنده می فکري، عوض غیر پولی، کمک فنی لیسانس

2004, pp. 102-104; Russell L. Parr, 2007, pp. 62-64.( 

                                                           
1.Cost based method 

2.Market based method 
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 کارگیري اختراع به منافع اقتصادي حاصل از یابیبر ارز یمبتن ،درآمدمحور روش 1.روش درآمدمحور -

، گردد می تمرکزاختراع  یدرآمدهاي آت انیبر جر عموماً روش که نیا در گذاري است. مورد ارزش

 درسانس تحت لی اختراعبا دخالت  شده يزیر برنامهی درآمدهاي احتمال یشود تا ارزش فعل یتلاش م

 باً یتقرو  دارند وجود مزبور وهیشبطن در  هاي متفاوتی . روشعمر اقتصادي آن محاسبه شود طول

، 1387 طباطباییان، و غریبی( هستند یمشابه یو کاربردهاي علم یمفهوم هیها داراي پا آن یتمام

 .)15ص. 

 روش ترکیبی -3-6

راردادهاي لیسانس، داراي نقاط ضعف و گذاري اختراعات در ق نرخهاي  طور کلی هر یک از روش به

باشد. بر این اساس در هر زمان و مکان بسته  قوتی بوده و نیازمند تحلیل اطلاعات تجاري خود می

اما این امکان نیز فراهم ؛ ها برتري دارد ها نسبت به سایر روش به شرایط موجود، یکی از این روش

از  که یهنگامگذاري استفاده گردد.  اي قیمتتر از یک روش بر طور همزمان از بیش است که به

 به دستهاي یکسانی  نرخ ندرت بهشود  گذاري استفاده میچندین روش براي ارزشیابی و قیمت

هاي  شود و یا در بازه گذاري استفاده می هاي حاصله براي قیمت آید. در این حالت یا میانگین نرخ می

شود  کار گرفته می هاي مختلفی به محصول، میزان نرخگذاري  زمانی متفاوت با توجه به سوابق نرخ

)David N. Goldsweig, Mark R. Sandstorm, op.cit., p. 483.( 

 گیري نتیجه

برداري از  ازاي بهره طرفین قراردادهاي لیسانس اختراع، انواع مختلفی از عوض را براي تعیین مابه

ندرت  اغلب جنبه پولی و مالی دارد و بهکنند که  هاي فکري تعیین می ترین مصداق دارایی مهم

توان عوض غیر مالی و غیر مستقیم در تعاملات مبتنی بر لیسانس یافت. در میان مصادیق  می

هاي ترکیبی) حق  هاي پولی مستقیم (حق امتیاز صرف، پرداخت مقطوع یا مبلغ معین و روش عوض

کند. حق امتیاز معادل  قش پررنگی ایفا میهاي خاصی که در بر دارد، ن امتیاز به دلیل کارکرد و مزیت

مبلغی است که حسب نوع روابط میان طرفین و با لحاظ مبنا و نرخ خاصی محاسبه شده و در فواصل 

شود. این روش با توزیع ریسک و همساز کردن فرایند  دهنده پرداخت می زمانی معینی به لیسانس

                                                           
1.Income based method 
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جاد موازنه و تعادل در بازگشت سرمایه، کارایی خود را برداري از حق اختراع با نوسانات بازار و ای بهره

به اثبات رسانده و با مهیا ساختن بستر پیوندي و گره زدن کم و بیش سرنوشت طرفین قرارداد به 

 کند. گیرنده مساعدت وافري می دهنده و لیسانس یکدیگر، به تعمیق روابط لیسانس

ت از دو متغیر مبناي حق امتیاز و نرخ حق امتیاز تعیین حق امتیاز قرارداد لیسانس عموماً با تبعی

گیري است که بر اساس آن حق  شود؛ مبناي حق امتیاز در تعبیري ساده یک واحد اندازه محاسبه می

شود. براي فضاي خاص حقوقی و تجاري ایران که بیشتر  امتیاز، تخمین زده شده و قابل پرداخت می

هاي  به همراه سایر شیوه امتیاز هاي خارجی است، تلفیق حق گیري از اختراعات بنگاه نیازمند بهره

تواند در جهت تحقق منافع متقابل  تعیین عوض با محول ساختن نقش محوري به حق امتیاز می

دارایی فکري به  دارندهمجوزدهنده و مجوزگیرنده اختراع مؤثر افتاده و ضمن ایجاد انگیزه براي 

 ایجادواسطه  به و دینماگیرنده را نیز تا حد امکان تأمین  ساشاعه فناوري خود، منافع خاص لیسان

برداري از  بهرهچرخه طریق تکمیل  اختراع، مجوزدهنده جلب نسبی مشارکت و فضاي همکاري

 قرارداد اقسام به توجه امتیاز، حق نوع تعیین براي همچنین. سازد می هموار را آن اختراع و تسلط به

 .است ورداربرخ فراوانی اهمیت از لیسانس

دهنده و مقرر کردن سقف حداکثري براي پرداخت عوض به منفعت  اگرچه تعیین حداقل امتیاز به سود لیسانس

 خالص سود یا فروش قیمت مبناي حق امتیاز بهترین رسد تر است و اگرچه به نظر می گیرنده نزدیک لیسانس

 یا رسیده فروش به لیسانس تحت محصول که کند می پرداخت به را تنها زمانی ملزم اختراع رندهیگباشد که 

باشد، اما واقعیت آن است که مبناي حق امتیاز شناور بیشتر با ماهیت  آمده دست به محصولات فروش از سودي

شود. با وجود این در جایی که  حق امتیاز و کارکرد آن سازگاري داشته و سبب تأمین بیشتر منافع طرفین می

گیرنده واجد ارزش چشمگیري بوده و به نیازهاي مبرم آن پاسخی درخور  لیسانس اختراع براي بنگاه ایرانی

دهنده را براي ورود به تعاملات قراردادي و همکاري  توان از طریق تضمین حداقل امتیاز، لیسانس دهد، می می

هاي غیر  هاي مختلف و متنوعی از جمله نرخ در خصوص نرخ حق امتیاز نیز اگرچه شیوه مؤثرتر ترغیب نمود.

هاي متغیري که همساز با ماهیت غیر  توان به کار گرفت ولی اتکا به نرخ درصد را می 25اي نظیر قاعده  پیچیده

هاي  ایستاي حق امتیاز بوده و سبب تقسیم ارزش اختراع میان طرفین قرارداد لیسانس گردد، به مصلحت بنگاه

بوده و با جذب منابع مالی، فرصت بیشتري را براي ادامه  تر ساز اختراعات و تولیدکنندگان نوآوري نزدیک تجاري

 سازد. ها مهیا می هاي تجاري براي آن فعالیت
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